
Niveau 

d'étude

Durée 

contrat

Rytme

alternance

Bac+3 1 an 2 semaines / 2 semaines

Bac+3 1 an 1 semaine / 1 semaine

Bac+3 1 an 2 semaines / 2 semaines

Bac+3 1 an 1 semaine / 1 semaine

Bac+2 2 ans

Bac+3 1 an

Bac+3 1 an 1 semaine / 1 semaine

Bac+3 1 an 1 semaine / 1 semaine

Bac+3 1 an 2 semaines / 2 semaines
R & T

INFO
Informatique

Réalisation d’applications : conception, développement, validation

Réseaux et Télécommunications

Cybersécurité

TC

Techniques de Commercialisation

MDEE : Marketing Digital, E-business et Entrepreneuriat

RECRUTER EN ALTERNANCE

THÈMES DES MISSIONS

RYTHMES DES ALTERNANCES

1 semaine / 1 semaine

BDMRC-BA : BDMRC spécialité en Banque et Assurance

BDMRC : Business Développement et Management de la Relation Client

Alternances - Rentrée 2025-2026

B.U.T. - Bachelor Universitaire de Technologie (BAC+3)

GEA

Gestion des Entreprises et des Administrations

CG2P : Contrôle de Gestion et Pilotage de la Performance

GEMA : Gestion, Entrepreneuriat et Management d'Activités

GEMA-FSC : GEMA spécialité Flux Supply Chain

GC2F : Gestion Comptable, Fiscale et Financière

Parcours Business Développement et Management de la Relation 
Client (BDMRC)

· Accueillir et orienter la clientèle en agence

· Analyser besoins et traiter événements commerciaux
· Vendre produits et services adaptés aux clients

· Suivi dossiers, crédits, loyers et sinistres
· Gestion réclamations et communication interne

· Prospection, fidélisation et développement clients

Parcours BDMRC spécialisation Banque-Assurance
· Accueillir et conseiller prospects et sociétaires

· Préparer, organiser et suivre activité commerciale
· Réaliser opérations courantes de guichet

· Fidéliser portefeuille et développer prescripteurs
· Conduire entretiens et montage dossiers crédits

· Analyser risques et gérer prospection clients

Parcours Marketing Digital, E-business et Entrepreneuriat (MDEE)
· Gestion des réseaux sociaux et community management

· Création et mise à jour de contenus web et visuels
· Organisation et suivi d’événements internes/externes

· Participation aux campagnes marketing et newsletters
· Suivi et analyse des performances (SEO, KPI, ROI)
· Veille concurrentielle et recommandations créatives

TC Techniques de Commercialisation

Gestion Comptable, Fiscale et Financière (GC2F)
· Tenue comptable et saisie des factures

· Rapprochements bancaires et lettrage comptes

· Déclarations fiscales et préparation bilans
· Participation audit et révision dossiers clients

· Suivi administratif et gestion fournisseurs
· Reporting et suivi indicateurs de performance

Gestion Entrepreneuriat et Management d’Activités (GEMA)

· Administration du personnel et suivi paie
· Recrutement et suivi des intérimaires

· Suivi comptabilité, facturation et trésorerie
· Communication digitale et animation réseaux sociaux

· Suivi projet et élaboration reporting indicateurs
· Coordination achats, ERP et relations fournisseurs

Contrôle de Gestion et Pilotage de la Performance (CG2P)
· Analyse et optimisation performance financière

· Élaboration et suivi du budget annuel
· Suivi comptabilité analytique et clôtures

· Suivi performance production et sécurité ligne

· Analyse écarts industriels et reporting
· Optimisation flux et mise en place Lean

Gestion des Entreprises et des 
AdministrationsGEA

Parcours Réalisation d’applications : conception, 

développement, validation

· Développer applications web et mobiles.
· Implémenter et gérer API/ERP.

· Analyser besoins et concevoir solutions.
· Tester, déployer et maintenir logiciels.

· Optimiser performances et sécurité applicative.

InformatiqueINFO
Parcours Cybersécurité

· Installation et maintenance équipements informatiques
· Support utilisateurs et gestion incidents N1/N2
· Sécurisation réseaux et systèmes informatiques

· Administration serveurs et systèmes Windows/Linux
· Gestion parc réseau et télécom industriel

· Participation projets IT et documentation technique

Réseaux et TélécomsRT

https://www.iut-valence.fr/entreprises/le-club-entreprises-passerelle-170333.kjsp?RH=1488557774713
https://www.iut-valence.fr/nos-formations/b-u-t-/b-u-t-tc/b-u-t-techniques-de-commercialisation-776394.kjsp?RH=1608019117751
https://www.iut-valence.fr/nos-formations/b-u-t-/b-u-t-gea/b-u-t-gestion-des-entreprises-et-des-administrations-776393.kjsp?RH=1608019117751
https://www.iut-valence.fr/nos-formations/b-u-t-/b-u-t-info/b-u-t-informatique-776395.kjsp?RH=1608019117751
https://www.iut-valence.fr/nos-formations/b-u-t-/b-u-t-rt/b-u-t-reseaux-et-telecommunications-776398.kjsp?RH=1608019117751

